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企业概况（Company Profile） 

 

始创于 1994 年 8 月。2000 年 9 月，北京金和人网络工程技术有限公司成立，2007 年 2

月完成股份制改造，整体变更为北京金和软件股份有限公司，同年 12 月在深交所挂牌（股

份代码：430024），成为协同管理软件领域首家公众公司。 

总部设在北京上地信息产业基地，拥有上海金和人全资子公司、广州金和、南京金和两

家分公司、在深圳等地设立办事处。金和软件在职员工总数达 500 余人，拥有覆盖全国 34

个省市的 200 多家渠道合作伙伴，并与微软、IBM、SAP、用友等数十家企业达成战略合作，

共同为客户提供优质的服务和信息化解决方案， 连续六年实现了 200%的高速增长。基于对

精确管理模式及金和软件的高度认可，原微软（中国）总裁、新华都集团 CEO 唐骏先生于

2009 年 9 月 9 日出任金 和软件董事及首席顾问。2010 年，《福布斯》发布中国潜力企业榜

百强榜单，金和软件以其高成长性荣登百强榜单 53 位，是协同管理软件行业唯一入榜企业。 

 

应用需求（Requirements） 

 

协同管理软件行业的发展非常迅速。作为其中的龙头企业，金和软件连续多年保持着高

速的发展，这与其精确化管理的理念和适应市场需求的产品设计是密不可分的。在企业的发

展过程中，随着产品功能的增加以及市场需求的变化，对软件产品的授权管理提出了更高的

要求。这些要求包括： 

 整合产品线，在公司范围内实施统一的授权与管理系统，结束不同产品线使用不同

授权方案的模式，以节省开发成本，并提高授权和管理水平。 

 使用多模块的积木式产品配置代替过去的多个产品。产品配置随订单和用户需求任

意搭配及升级。 

 提高软件用户的满意度，解决之前使用的加密锁硬件损坏以及安装问题。 

 为用户提供更多、更灵活的软件授权模式。包括：试用授权以及云授权。 

 降低总体软件授权成本在软件销售价格中所占的比例。 

 

从 2008 年起，意识到产品授权管理的重要性，企业电子授权管理的整体解决方案逐渐

提上了金和软件的日程。 

 

客户选择（Customer Choice） 

 

评估了国内外主要的软件保护与授权管理提供商的方案后，金和认为比特安索 E3 企业
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电子授权管理系统的综合指标更胜一筹，并从2010年起在公司范围内全面推进与E3的整合。 

 

最佳实践（Best Practice） 

 

1. 通过电子授权方式降低整体授权成本 

在使用比特安索 E3 电子授权系统之前，金和使用某知名软件保护企业的加密锁硬件进

行产品的保护和授权。由于加密锁硬件的物理介质的限制，不可避免地具有：产品采购周期

长、额外的生产成本以及物流成本、硬件退换和维护成本等问题。 

使用了 E3 后，金和可以从物流及生产中节省大量的成本，并极大地缩短对客户的产品

发送及后期维护周期。 

 

2. 公司范围内整合的授权管理平台 

 

以往金和的每一个产品线几乎都有一套自己的授权控制方案，这些方案是在加密锁硬件

的调用接口基础上，由产品线自行设计和开发的。自行设计的授权方案往往只为了满足项目

的要求，并没有很好地考虑今后市场需求的变化以及产品的发展。此外，不同的授权方案也

造成了重复开发以及维护复杂等问题。 
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如今，使用一套 E3 系统就可以为所有的产品线服务，而且一致的授权控制和管理界面

非常有利于项目之间的交流与资源共享。 

 

3. 根据企业内部流程进行集成与定制 

E3 为软件开发商提供了可供集成的服务接口。此外，基于 WEB 的系统架构使得金和可

以根据企业内部的流程，对系统界面、流程以及权限管理进行定制。 

 

4. 更好地满足用户的需求 

E3 提供了授权管理所需的各种功能和授权方式。这使得金和在传统的按套一次授权的

方式之外，拥有了更多的选择，从而可以更好地满足用户和市场的需求，在竞争中获得优势。 

 

 

应用价值（Value） 

 

作为一家国内知名的软件企业，金和不断提高产品品质、规范内部管理流程、从客户的

实际使用感受出发的理念让人钦佩。比特安索 E3 系统为金和的软件授权提供了整体化的解

决方案，在降低成本的同时，使开发人员从授权控制中脱离出来而专注于软件核心功能和体

验；使公司的产品人员和管理人员更好地了解产品授权和使用的状况；也使销售人员和技术

支持人员得以根据客户反馈更快地进行响应，提高了客户满意度。 

 


